Pack Essentiel

Immersion Express

Un diagnostic rapide et des recommandations concréetes
pour démarrer sur de bonnes bases.

2 Semaines — A partir de 150 000 FCFA

TRANSFORMER LES OPPORTUNITES EN CROISSANCE DURABLE




A partir de 150 000

Pack Essentiel TARlFEOEAfAﬁ

Un diagnostic rapide et des recommandations concrétes pour démarrer sur de bonnes bases.

Ce pack comprend

Diagnostic stratégique rapide de votre activité (étapes Naviguer & Evaluer)
Identification de vos priorités et de vos quick-wins

Recommandations concretes et immédiatement applicables

1 session de restitution avec le dirigeant

Support par email pendant 2 semaines

# Formation incluse : Acces a I'Académie NEXORA

Sélection d'un programme adapté a votre secteur d'activité au sein de notre catalogue complet
de formations.

POUR QUI ?
Idéal pour les entrepreneurs et petites structures qui veulent un premier diagnostic clair, rapide et
actionnable.
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La Méthode NEXORA®

Chaque pack d'accompagnement suit notre Méthode NEXORA®, une approche exclusive en
six étapes congue pour transformer les opportunités en croissance durable. Plus la durée du
pack augmente, plus les étapes sont approfondies et suivies dans le temps.

Naviguer Evaluer eXpérimenter
Comprendre votre entreprise Réaliser un diagnostic Déployer des actions
ou votre projet, votre marché stratégique complet pour concréetes et tester les
et vos objectifs. identifier les opportunités. meilleures approches.
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Optimiser Renforcer Accélérer

Mesurer les résultats et Structurer durablement Préparer I'expansion et les
ajuster les actions pour I'organisation, les processus prochaines étapes du
maximiser leur impact. et les compétences. développement.

Quel pack correspond a votre situation ?

Discutons-en — +221 76 252 89 59
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